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Pourquoi Intermed ?

� En matière d’accompagnement, les entreprises attendent :

� Conseil et Accompagnement

� Rapidité, Fiabilité et Sécurisation de la Relation

� Réactivité pour proposer une prestation au juste prix

� La banque est naturellement perçue par les PME comme un véritable� La banque est naturellement perçue par les PME comme un véritable

acteur des échanges internationaux.

Intermed : un modèle de développement sur la Méditerranée qui 
intègre les attentes des entreprises



Quel marché ?

Quels moyens de 

paiement ?

Comment trouver des 

clients ?

Comment trouver des 

fournisseurs ?

Implantation ?

Ma compétitivité ?Multiplicité des 

interlocuteurs ?

Prise participation?

RH + Mobilité ?
Quelles garanties de 

paiement?

Principaux besoins et attentes des PME

Comment organiser 

veille économique ?

Délais paiement ?

Quels investissements 

dois-je faire ?

Prescripteur(s) ?
Prise participation?

Optimisation délais 

règlement ?  

Quelle ingénierie 

financière ?

Comment se faire 

financer ?

Comment se couvrir 

du risque de change ?

Aides Publiques 

Développement ?

Quelles relations 

bancaires à l’étranger ?



Accompagnement des entreprises 

Paiements et
financements
internationaux



Information

Conseillers spécialisés 
Banques Intermed

Choix du marché. 

Canal de distribution…

Veille économique 

veille sectorielle 

Multiplicité des 

interlocuteurs 

Site internet

Assistance téléphonique

Compétitivité de mes 

produits

Aides Publiques 

Développement 

RH + Mobilité



Site : boite  à outils du Commerce International

Partenariat avec Classe Export :

� Moteur de recherche contextuel et entrées multiples

Mobilité

Aides financières

Marchés

Logistique

Douane réglementation

Paiementwww.intermed-trade.com



Hotline Intermed

� Service d’assistance utilisable au quotidien pour 
répondre à toutes questions sur la Méditerranée ou le 
Monde entier

� Complément des informations du site Intermed� Complément des informations du site Intermed

Equipe de spécialistes de l’International en ligne 
(partenariat avec Classe Export)



Développement 

Force des Banques
Partenaires/connaissance 
de leurs clients entreprises

Trouver des clients

Trouver des 

fournisseurs 

S’implanter
de leurs clients entreprises

Coaching individuel

S’implanter

Prospecter

Sécurisation des contacts et 
des projets



Paiements et financements internationaux

Moyens de paiement

Couverture du risque 

change

Optimisation délais 

règlement 
Du parabancaire au 
bancaire

Paiements et
financements
internationaux

Financement de la 

trésorerie et des 

investissements

Faciliter la relation 

bancaire à l’étrangerUn interlocuteur 
unique



Intermed … un accélérateur d'affaires

Paiements et
financements
internationaux



Intermed à votre écoute 

A demain lors des rdv B to B

Contact Contact 

Crédit Agricole Alpes Provence/Intermed

joel.courtial@ca-alpesprovence.fr

Tél. : +33.491.135.192


